
SALG TIL DET 
BRITISKE MARKED
Danske virksomheder har stor tradition for salg til det 
britiske marked. Det er et af de mest oplagte markeder 
at sælge danske produkter.

Derfor inviterer Væksthus Sjælland og Eksportrådet til 
eksportseminar den 28. maj 2015. Kom og hør hvordan 
du får begyndt på eksport til Storbritannien.

Der er rigtig mange gode grunde til at Storbritannien skal være 
dit næste vækstmarked. Få information om markedstrends og 
operationelle råd om kultur, rammebetingelser og salgskanaler.

Med sine 65 millioner indbyggere og store, åbne økonomi byder 
Storbritannien på et stort potentiale for danske virksomheder.

PROGRAM

Introduktion til Væksthusets og 
Eksportrådets samarbejde

Storbritannien – Perspektiver og muligheder 
på Danmarks tredje største eksportmarked
v/ Handelschef Helle Sejersen Myrthue, 
Eksporttrådet i London

Partner- og agentaftaler i Storbritannien
v/ Senior Partner, Solicitor og advokat 
Steen Rosenfalck, Miller Rosenfalck

Virksomhedscase – Eksport til UK, 
hvorfor og hvordan?
Dania software A/S, Poul Skytte Madsen, 
Founding Partner & Director

Eksport Kredit Fonden 
– finansiering som salgsværktøj
v/ Per Holm Lynglund, Chief Underwriter 
hos EKF

Dine muligheder for at finde 
internationale kontakter via EEN
v/ Koordinator Ingemarie Søndergaard, 
Enterprise Europe Network

Let frokost og mulighed for 1-1 samtaler 
med repræsentanter for Eksportrådet, 
Væksthuset, EEN, EKF og Miller Rosenfalck

TID 
Torsdag den 28. maj kl. 09.00 – 13.00

STED 
Erhvervscentret Greve
Korskildelund 6
2670 Greve

PRIS
Det er gratis at deltage.
Tilmelding senest 25. maj.

LÆS MERE OG TILMELD DIG HER
WWW.VHSJ.DK/ONLINE


